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Abstract 
Waqf as an instrument of Islamic economic development has evolved from 
tangible asset forms to waqf shares. Saham Wakaf Johor (SWJ) was 
introduced in the state of Johor to encourage waqf practices in daily life. 
However, from 2017 to 2021, there was a significant decline in SWJ shares, 
with Mersing district recording the lowest collection compared to other 
districts in Johor. This study aims to explore the factors influencing teachers' 
participation in SWJ. A quantitative study using simple random sampling 
technique involved 100 primary school teachers in the Mersing district as the 
study sample. Data was collected using a questionnaire instrument and 
analyzed using SmartPLS 4.0. The Theory of Planned Behavior (TPB) was 
employed, with four main factors: attitude, perceived behavioral control, 
subjective norm, and promotion, tested in this study. The study findings 
indicate that teachers' intention to participate in SWJ is moderately high, 
indicating that teachers have a positive attitude and interest in SWJ. Two 
factors, attitude and subjective norm, were found to be significantly 
associated with teachers' intention to participate in SWJ. However, perceived 
behavioral control and promotion were not found to be significant predictors 
of teachers' intention to participate in SWJ. This study is important for 
understanding teachers' perspectives on SWJ as a form of charity and support 
for the sustainability of Islamic economics. 
Keywords: Primary School Teachers, Theory of Planned Behavior (TPB), 
Intention, Saham Wakaf Johor 
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PENGENALAN 
 

Wakaf merujuk kepada tindakan menyisihkan harta atau aset untuk kebajikan atau amal jariah, 
berasal dari perkataan Arab yang bermaksud "menyisihkan" atau "mempersembahkan" sesuatu 
untuk kepentingan umum (Al-Zuhayli, 2012). Dalam sistem perundangan Islam, wakaf adalah cara 
menahan harta yang diberikan kepada pihak lain untuk diuruskan, dengan manfaatnya disalurkan 
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kepada tertentu untuk kebaikan (Konsep et al., 2022). Wakaf boleh dilakukan dengan pelbagai 
cara seperti tanah untuk keagamaan, bangunan masjid, madrasah, hospital, atau sumbangan harta 
lainnya untuk masyarakat. Hasil wakaf digunakan untuk pelbagai kegiatan sosial, pendidikan, 
kesihatan, dan masyarakat yang bertujuan meningkatkan kesejahteraan umum. Amalan wakaf 
memiliki nilai-nilai penting dalam Islam, memberikan manfaat material dan spiritual bagi individu 
yang melakukannya, dianggap sebagai pelaburan dalam kehidupan akhirat. Wakaf juga penting 
dalam pembangunan sosial, memperkasakan ekonomi umat Islam dan meningkatkan 
kesejahteraan sosial dengan harta yang diwakafkan untuk membantu yang memerlukan. 

SWJ merujuk kepada bentuk skim wakaf tunai dalam bentuk unit saham yang ditawarkan 
oleh pihak Majlis Agama Islam Negeri Johor (MAINJ) kepada umat Islam di negeri Johor pada 
harga serendah RM10 satu unit. Setelah dibeli, saham-saham tersebut dikembalikan kepada 
MAINJ sebagai amanah yang akan diuruskan untuk pembangunan ekonomi khususnya untuk 
orang Islam di Johor (Gadot, 2019). SWJ juga diperkenalkan adalah sebagai satu inisiatif bagi 
menggalakkan ibadah wakaf diamalkan oleh umat Islam dalam kehidupan seharian. Namun sejak 
lima tahun kebelakangan ini iaitu bermula pada tahun 2017 hingga tahun 2021, telah berlaku 
penurunan ketara kepada kutipan SWJ dan daerah Mersing mencatat kutipan terendah berbanding 
daerah lain di negeri Johor. Sehubungan dengan itu, satu kajian dilakukan untuk mengenalpasti 
hubungan faktor-faktor penyertaan guru sekolah rendah terhadap SWJ. Dengan itu, pada akhir 
kajian ini akan dapat dikenalpasti apakah faktor yang sangat mempengaruhi niat guru untuk 
menyertai Saham Wakaf Johor. 
 
KAJIAN LITERATUR 
 
Saham Wakaf  Johor (SWJ) 
 
Wakaf merupakan konsep yang sangat penting dalam Islam yang menekankan perkongsian 
kekayaan sesama Islam dan melabur dalam kebaikan untuk kepentingan umum. Amalan wakaf 
tidak hanya memberikan manfaat material kepada masyarakat, tetapi juga mengukuhkan nilai-nilai 
kemanusiaan dan spiritual dalam masyarakat Muslim. 

Pada asalnya, wakaf mempunyai tujuan yang kekal, diambil daripada perkataan Arab 
'waqafa', yang merujuk kepada berhenti daripada pergerakan. Secara sinonimnya, istilah wakaf 
sama ertinya dengan 'al-Habs' iaitu memegang harta secara khusus kerana Allah SWT(Md Nawi 
& Ismail , 2018). Perbuatan berwakaf merupakan salah satu cara untuk memupuk sifat 
pengorbanan manusia semata-mata kerana Allah SWT. Dari segi istilah wakaf ialah perbuatan 
mengeluarkan sebahagian daripada harta untuk digunakan oleh individu atau komuniti yang 
memerlukan. Harta yang didermakan mestilah dijaga dengan baik, kekal, dan tujuannya adalah 
untuk memberi manfaat kepada orang lain (MAINJ, 2021).  

Berdasarkan kepada pandangan  Jumhur ulama, wakaf adalah sunnah yang indah dan bentuk 
sedekah yang mulia sebagaimana yang disandarkan kepada Firman Allah SWT dalam Surah Ali 
Imran ayat 92 yang bermaksud: 
"Sesungguhnya, kamu tidak akan mencapai kebajikan yang sempurna sehingga kamu 
menafkahkan sebahagian dari harta yang kamu cintai. Dan apa sahaja yang kamu nafkahkan, 
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sesungguhnya Allah SWT maha mengetahuinnya”. 
Dalam sejarah Islam, wakaf pertama bermula dengan wakaf tanah pembinaan Masjid Quba' 

di Madinah. Sunnah ini diikuti oleh para sahabat seperti Uthman bin Affan, Saad bin Ubadah, Abu 
Bakar, dan Umar bin Khattab. Mereka bersedia mewakafkan harta mereka secara sukarela untuk 
membiayai pembinaan masjid tersebut (Abdurrohman Kasdi, 2018). 

Wakaf merupakan institusi tertua dalam perkembangan Islam yang membantu dalam aspek 
ekonomi Islam. Kajian oleh Cengiz et al., (2007) membuktikan kejayaan wakaf tunai dalam 
meringankan beban empayar Uthmaniyyah. Wakaf tunai menyediakan pembiayaan untuk 
pembangunan kemudahan asas agama, pendidikan, kesihatan dan kebajikan masyarakat setempat. 
Kejayaan ini meningkatkan martabat wakaf sebagai aset penting dalam kemajuan masyarakat. 
Menurut Islam & Chowdhury (2017) wakaf tunai diterima baik di banyak negara termasuk India, 
Pakistan, Iran, Mesir, Singapura dan Malaysia. Penubuhan institusi wakaf membuka peluang 
pekerjaan dan membantu mengatasi masalah pengangguran yang menjadi faktor utama 
mengurangkan taraf ekonomi masyarakat Islam. Justeru, saham wakaf bukan sahaja menyokong 
pembangunan infrastruktur tetapi juga memberi manfaat sosial dan ekonomi yang ketara kepada 
masyarakat setempat. 

Konsep SWJ bermula dari inovasi dalam amalan wakaf tunai. Berbeza dengan wakaf 
tradisional yang melibatkan harta kekal seperti tanah, bangunan, atau harta lain yang tidak boleh 
dipindahkan, SWJ  merupakan bentuk wakaf harta boleh alih yang melibatkan sumbangan tunai 
dari individu dalam bentuk unit saham. Bahagian wakaf di negeri Johor telah diasaskan pada tahun 
1313 Hijrah, bersamaan dengan tahun 1895 Masihi. Pada mulanya pengurusan bahagian wakaf 
dijalankan di bawah tanggungjawab Duli Yang Maha Mulia Tuanku Sultan Johor. Seiring dengan 
perkembangan, pentadbiran dan mandat bahagian wakaf akhirnya diserahkan kepada setiausaha 
kerajaan Johor. Lama kelamaan, tugas dan tanggungjawab bahagian wakaf telah dipindahkan ke 
jabatan agama di bawah pimpinan Yang Di-Pertua Jabatan Agama Islam Johor. Tambahan pula, 
dalam perkembangan selanjutnya, bahagian wakaf telah dipindahkan di bawah Majlis Agama 
Islam Johor (MAIJ).  

Pada masa kini, pembangunan wakaf telah berhasil direalisasikan melalui kolaborasi antara 
JCorp dan MAINJ. Keistimewaan ini terletak pada pendekatan pengurusan wakaf korporat yang 
telah diperkenalkan oleh JCorp, yang jauh berbeza dengan cara pengurusan wakaf yang diamalkan 
oleh institusi wakaf lain yang telah wujud sebelum ini. Dengan melaksanakan pengurusan dan 
pentadbiran yang efisien serta teratur, institusi wakaf dapat memberikan sumbangan yang 
signifikan dalam memajukan ekonomi ummah. 

SWJ  telah menetapkan  matlamat untuk menyuburkan kembali amalan wakaf sebagai bentuk 
sedekah jariah yang sangat ditekankan dalam ajaran Islam. Matlamat tersebut melibatkan 
penyediaan kemudahan dan alternatif kepada masyarakat Islam untuk menyertai ibadah wakaf 
tanpa terikat kepada wakaf yang melibatkan aset kekal. SWJ juga bertujuan untuk mendorong 
pengiktirafan masyarakat terhadap wakaf sebagai sistem yang memiliki potensi untuk merangsang 
pembangunan sosial dan ekonomi umat Islam. Selain itu, matlamat tersebut juga merangkumi 
usaha menyemai dan memupuk sikap, semangat, serta kerjasama yang erat di antara sesama umat 
Islam dengan berlandaskan kepada prinsip-prinsip ukhuwah islamiah dan semangat taawun dalam 
Islam 
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Niat Menyertai Saham Wakaf Johor 
 
Asmak (2009), menyatakan bahawa niat adalah perkara pertama yang wujud di dalam hati 
seseorang dan menjadi asas bagi setiap aktiviti manusia. Niat tersebut dapat menimbulkan 
perasaan gembira atau cinta. Dalam Islam, niat memainkan peranan penting sebagai pembeza 
antara perbuatan yang dikategorikan sebagai ibadah atau urusan adat bagi seorang Muslim. Kajian 
Supian et al., (2021) menyatakan niat mempengaruhi keterlibatan seseorang dalam amalan wakaf 
dan signifikan antara tingkah laku dan niat untuk bersedekah. 
Dalam konteks wakaf, niat adalah elemen yang sangat utama. Sebagai contoh, apabila seseorang 
mendermakan harta mereka untuk tujuan membina sebuah masjid dengan niat yang tulus, iaitu 
untuk mendekatkan diri kepada Allah SWT dengan amalan wakaf, tindakan tersebut akan 
mendatangkan ganjaran yang besar dari Allah SWT. Ini dibuktikan oleh  pengkaji terdahulu 
tentang  kajian niat ke atas sumbangan, derma dan sedekah seperti “Charitable giving” digunakan 
oleh Mayo & Tinsley (2009). Seterusnya penggunaan  istilah “Charity”  oleh Mejova et al., (2014) 
mengkaji kemurahan hati Muslim di Indonesia dengan memberi fokus kepada  niat dan tingkah 
laku sedekah.  

Chaerunnisa dan Kasri (2020) melaporkan hubungan antara niat dan tingkah laku dalam 
konteks wakaf, menunjukkan keberkesanan niat dalam memahami dan menggalakkan kebaikan. 
Al-Jubari (2019) mengakui niat yang kuat dan ikhlas memberikan motivasi dan semangat kepada 
individu untuk melibatkan diri dalam amalan wakaf yang mendorong mereka untuk mengatasi 
halangan dan kesulitan yang mungkin timbul semasa menjalankan amalan ini. Ini disokong oleh 
Berakon et al., (2022) mendapati keputusan yang dibuat oleh individu berkenaan sesuatu tindakan 
adalah berpunca daripada niat. 
 
 
Sikap 
 
Sikap menunjukkan hubungan rapat antara kepercayaan, kawalan tingkah laku dan tindakan yang 
diambil. Park & Lewis (2019) menyatakan  bahawa konstruk sikap dapat digunakan untuk 
memberikan pemahaman yang lebih mendalam tentang seseorang atau kumpulan orang, dan 
membolehkan ramalan yang lebih tepat mengenai perilaku pembinaan mereka. Sikap 
mempengaruhi kemampuan diri untuk meramalkan dan memahami sesuatu. Sikap ini bergantung 
pada kecenderungan psikologi diri untuk menilai sesuatu dengan suka atau tidak suka.  
Saputri et al., (2020) menerangkan sikap adalah kecenderungan atau tabiat seseorang untuk 
bertingkah laku dengan cara tertentu apabila mereka menghadapi cabaran tertentu. Sikap 
didefinisikan sebagai kecenderungan mental atau perasaan yang relatif tetap terhadap kategori 
objek, orang atau situasi tertentu. 

Mudrikah (2021) membuktikan kesan ketara sikap terhadap niat di mana  secara umum, lebih 
baik sikap seseorang terhadap tingkah laku, lebih besar kemungkinan orang itu ingin terlibat dalam 
tingkah laku itu. Ini disokong dengan banyak kajian telah mendokumentasikan berkenaan 
hubungan yang signifikan antara sikap dan niat seperti (Shih & Fang, 2004). Maka, semakin positif 
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sikap, semakin ketara dan kuat niat dalam memberi tingkah laku wakaf. Islam juga menggalakkan 
umat Islam untuk bersedekah dan berwakaf. Oleh itu, semakin positif sikap seseorang, semakin 
besar niatnya untuk bertindak dalam perkara yang baik berdasarkan  
H1:  Terdapat hubungan yang positif di antara sikap dengan penyertaan Saham Wakaf Johor  
 
 
Norma Subjektif 
 
Menurut Ajzen (1991), norma subjektif merujuk kepada tekanan sosial yang dirasa oleh seseorang 
untuk melakukan atau tidak melakukan suatu tingkah laku. Ia melibatkan persepsi individu 
terhadap pendapat orang lain yang relevan terhadap tingkah laku tersebut. Norma subjektif 
memberikan tekanan sosial kepada individu untuk melaksanakan atau tidak melaksanakan suatu 
tindakan, dan ini dikenali sebagai norma sosial. Amin & Chong (2011) mendapati norma subjektif 
signifikan mempengaruhi niat dan tingkah laku. Lada et al., (2009) mendapati wujud  hubungan 
yang kuat antara norma subjektif dan niat tingkah laku wakaf tunai.  

Iman et al., (2017)  membuktikan faktor norma subjektif, sikap dan nilai keagamaan 
signifikan mempengaruhi tingkah laku membuat keputusan masyarakat untuk menyertai wakaf 
tunai. Norma subjektif merujuk kepada tekanan sosial yang dirasakan untuk melakukan atau tidak 
melakukan suatu tingkah laku. Norma subjektif mencerminkan persepsi individu terhadap 
pendapat orang lain yang relevan terhadap tingkah laku yang akan dilakukan. Terdapat beberapa 
kajian telah menyokong pengaruh yang signifikan norma subjektif terhadap niat dan perilaku 
sosial, termasuk dalam konteks wakaf tunai seperti Al-Harethi (2019) melaporkan norma subjektif 
signifikan terhadap tingkah laku dan penyertaan dalam wakaf tunai. Maka, norma subjektif 
memegang peranan utama dalam membentuk perilaku sosial yang diamalkan oleh individu. 
H2: Terdapat hubungan yang positif di antara norma subjektif dengan penyertaan  Saham Wakaf 
Johor 
 
 
Kawalan Tingkah Laku 
 
Kawalan tingkah laku yang dirasakan didefinisikan sebagai satu keyakinan diri  dari dalam diri 
atau luaran seseorang yang mengakibatkan kepada tindakan tingkah laku. Heikal et al., (2014) 
menyatakan bahawa kawalan tingkah laku hanya boleh berlaku dengan tindakan tertentu. Sakti et 
al., (2016) menerangkan bahawa kawalan tingkah laku mempunyai pengaruh signifikan terhadap 
niat untuk terlibat dalam wakaf tunai. Osman (2014) juga melaporkan bahawa selain sikap, norma 
subjektif, dan persepsi kawalan tingkah laku, tahap pemahaman agama juga memainkan peranan 
penting dan signifikan terhadap niat tingkah laku.  

Tommasetti et al., (2018) juga menegaskan bahawa kawalan tingkah laku merupakan 
konstruk yang mempengaruhi niat seseorang pelaku bertindak kepada sesuatu perbuatan baik atau 
sebaliknya yang signifikan berpengalaman. Berbeza pula dengan Khalifa & Shen (2008) 
menemukan bahawa  kawalan tingkah laku seseorang tidak mempunyai pengaruh signifikan 
terhadap niat kepada tingkah laku. Namun, kebanyakan pengkaji terdahulu telah menemui secara 
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empirikal bahawa kawalan tingkah laku mempengaruhi niat memberi sedekah.  Osman et al.,  
(2019), mendapati bahawa kawalan tingkah laku merupakan penentu kuat atau tidak niat seseorang 
untuk terlibat dalam pelaburan. Ini menyamai kajian Setianagara (2019) melaporkan tingkah laku 
mempengaruhi niat bersedekah di Indonesia. H3: Terdapat hubungan yang positif di antara  
kawalan tingkah laku dengan  penyertaan Saham Wakaf Johor 
 
 
Promosi 
 
Promosi sesuatu yang tidak asing dengan dunia perdagangan yang bertujuan meningkatkan 
kesedaran dan minat pengguna terhadap produk atau perkhidmatan tertentu. Terdapat ramai 
pengkaji lepas mengakui promosi berfungsi sebagai penghubung dalam usaha  menggalakkan 
penyertaan yang meluas dan bermakna. Omar  et al., (2018)  melaporkan gaya pengiklanan dan 
kempen yang semakin interaktif berikutan perkembangan teknologi dan komunikasi telah 
membuat perubahan dalam aktiviti pemasaran. Strategi pemasaran digital lebih produktif, 
membolehkan bakal pelanggan memperoleh segala jenis maklumat tentang produk dan berurus 
niaga melalui internet.  

Namun, dalam usaha meningkatkan penyertaan masyarakat dalam wakaf , promosi 
berperanan penting sebagai alat untuk menarik minat dan meningkatkan kesedaran. Aziz (2018) 
mendapati peranan media massa berkeupayaan   dalam  menyampaikan mesej berkesan  kepada 
penerimaan masyarakat di Indonesia. Siti Mashitoh et al., (2018) mendapati media cetak dan media 
elektronik bertindak agresif dalam usaha menarik masyarakat berwakaf tunai mengantikan  wakaf 
tanah dan bangunan. Muhammad Fudhail (2019) menegaskan perlu tindakan serius oleh pihak 
agama dalam mempromosikan wakaf. 

Oleh itu, peranan promosi dalam konteks SWJ  adalah amat penting sebagai medium 
membawa perubahan positif dalam kehidupan golongan yang memerlukan, dan memberi peluang 
kepada penderma untuk terlibat dalam tindakan murni yang akan dikenang sepanjang zaman. 
H4: Terdapat hubungan yang positif di antara  promosi  dengan penyertaan  Saham Wakaf Johor. 
 
 
PERNYATAAN MASALAH 
 
Berdasarkan kepada Laporan Majlis Agama Islam Negeri Johor tahun 2021, didapati jumlah 
kutipan SWJ  mengalami kemerosotan yang sangat ketara bagi tempoh lima tahun iaitu bermula 
tahun 2017 hingga tahun 2021 dengan jumlah kutipan sebanyak RM 7,374450 (2017), RM 
5,754,200 (2018), RM 4,681,610 (2019), RM 5,054,641 (2020) dan RM 4,987,720 (2021) seperti 
yang ditunjukkan dalam Jadual 1.0. 
 

Tahun Unit Saham Wakaf Johor Jumlah (RM) 
2017 737445 7,374,450 
2018 575420 5,754,200 
2019 468161 4,681,610 
2020 505464 5,054,640 
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2021 498772 4,987,720 
Sumber : Majlis Agama Islam Negeri Johor (2021) 

 
Kemerosotan kutipan SWJ dalam tempoh lima tahun ini memberi impak kepada daerah 

Mersing berada pada kedudukan terendah berbanding daerah-daerah lain di negeri Johor. Jadual 
1.2 menunjukkan kutipan SWJ bagi daerah Mersing pada angka sebelas daripada sebelas buah 
daerah di Johor bagi tempoh tiga tahun berturut-turut iaitu dengan kutipan sebanyak RM 96,170.00 
(2017), RM 107,960.00 (2018) dan RM 147,630.00 (2019). Manakala pada tahun 2020 dan 2021,  
Mersing masih  mencatat kutipan rendah dengan berada di tempat ke sepuluh  dan ke sembilan 
dengan  jumlah kutipan sebanyak RM 151,880.00 (2020) dan RM 139,930.00 (2021).  
 

Tahun Kedudukan Mersing Jumlah kutipan (RM) 

2017 11/11 96,170.00 

2018 11/11 107,960.00 

2019 11/11 147,630.00 

2020 10/11 151,880.00 

2021 9/11 139,930.00 

Sumber: Majlis Agama Islam Negeri Johor (2021) 
 

Kemerosotan kutipan ini menjejaskan program pembangunan yang dirancang oleh MAINJ.  
Hal ini kerana MAINJ gagal mencapai sasaran kutipan sebanyak tujuh juta setahun. Situasi ini 
merencatkan ekonomi Islam kerana kekurangan dana untuk membiayai projek-projek ekonomi 
yang dirancang. Impaknya, Islam akan mundur dan ketinggalan dari segi ekonomi berbanding 
kaum lain di Malaysia. Oleh itu, penyelidik terpanggil untuk mengkaji hubungan faktor-faktor 
penyertaan guru sekolah rendah di Mersing terhadap SWJ. Dengan kajian yang dijalankan ini akan 
dapat menemukan jawapan bagi isu yang dikaji dan mencari jalan penyelesaian. Seterusnya 
dapatan kajian diharapkan dapat dikemukakan kepada pihak MAINJ supaya diambil langkah 
intervensi ke arah menarik lebih ramai guru menyertai SWJ yang secara langsung membantu 
meningkatkan kutipan pada masa hadapan.  

 
 
PERSOALAN KAJIAN 
 
Kajian ini akan menjawab persoalan berikut: 
1) Apakah tahap kecenderungan guru untuk menyertai Saham Wakaf Johor? 
2) Adakah terdapat hubungan yang signifikan antara  sikap, norma subjektif, kawalan tingkah laku 
dan promosi dengan  penyertaan Saham Wakaf Johor  
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OBJEKTIF KAJIAN 
 
Lima objektif kajian dibangunkan adalah seperti berikut: 
1) Mengenalpasti tahap kecenderungan guru untuk menyertai Saham Wakaf Johor  
2) Mengkaji sama ada terdapat hubungan yang signifikan antara  sikap, norma subjektif, kawalan 
tingkah laku dan promosi dengan  penyertaan Saham Wakaf Johor  
 
 
HIPOTESIS KAJIAN 
 
Hipotesis untuk kajian ini adalah seperti berikut: 
HI:  Terdapat hubungan yang positif  antara sikap dengan penyertaan Saham Wakaf Johor  
H2: Terdapat hubungan yang positif antara norma subjektif dengan penyertaan Saham Wakaf  
       Johor  
H3: Terdapat hubungan yang positif antara  kawalan tingkah laku dengan  penyertaan Saham  
       Wakaf Johor  
H4: Terdapat hubungan yang positif antara promosi dengan  penyertaan Saham Wakaf Johor 
 
 
METODOLOGI 
 
Kajian rintis ini berbentuk kuantitatif menggunakan kaedah persampelan rawak mudah melibatkan 
100 orang guru sekolah rendah di daerah Mersing Johor sebagai sampel kajian. Instrumen soal 
selidik diedarkan kepada guru untuk mengumpul data kajian. Data kajian dianalisa menggunakan 
perisian SmartPLS versi 4.0. Kebolehpercayaan soal selidik diakui dengan menggunakan indeks 
alfa Cronbach  untuk menilai konstruk seperti sikap, kawalan tingkah laku, norma subjektif, dan 
promosi terhadap wakaf tunai (Creswell, 2014). Teori TPB mendasari kajian dengan empat faktor 
dikaji iaitu sikap, norma subjektif, kawalan tingkah laku dan promosi diuji dalam permasalahan 
kajian. Tahap niat guru menyertai SWJ diukur dengan bacaan min dan sisihan piawai. Hubungan 
antara pemboleh ubah bebas dan pemboleh ubah bersandar diuji dan diukur dengan “regression”. 
 

Jadual 1.3 : Maklumat demografi responden 
Item N % Item N % 
Jantina   Umur   
Lelaki 26 26.0 24-30 tahun 9 9.0 
Perempuan 74 74.0 31-35 tahun 14 14.0 
   36-45 tahun 38 38.0 
   46-55 tahun 31 31.0 
   56-60 tahun 8 8.0 
Bangsa   Pendidikan   
Melayu 99 99.0 SRP/PMR 0 0.0 
Cina 0 0.0 SPM 0 0.0 
India 1 1.0 STPM/Diploma 5 5.0 
Lain-lain 0 0.0 Ijazah Sarjana Muda 91 91.0 
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   Ijazah Sarjana 4 4.0 
Gred Gaji   Pengalaman Mengajar   
DG32 8 8.0 Kurang dari 1 tahun 7 7.0 
      
DG34 6 6.0 1-3 tahun 3 3.0 
DG41 22 22.0 4-7 tahun 7 7.0 
DG44 49 49.0 8-11 tahun 22 22.0 
DG48 15 15.0 12 tahun ke atas 61 61.00 
   Pengetahuan Tentang SWJ   
   Ya 97 97.0 
   Tidak 3 3.0 

 
Teori Kajian 
 
Kajian ini menggunakan Teori Tingkah laku Terancang (TPB) yang dibangunkan oleh Ajzen 
(1991). Teori Tindakan Beralasan (TRA) oleh Ajzen (1975) adalah asas kepada TPB yang 
meramalkan niat dan kecenderungan manusia untuk bertingkah laku. 

 
 

 
 
 

 
 

Rajah 1 Teori TRA oleh Martin Fishbein dan Icek Ajzen (1975) 
 

Sikap merujuk kepada penilaian positif atau negatif terhadap sesuatu tindakan, manakala 
norma subjektif ialah persepsi tekanan sosial untuk melaksanakan atau tidak melaksanakan sesuatu 
tindakan. TRA dan TPB menyediakan asas untuk memahami motivasi dan tingkah laku manusia 
dalam pelbagai konteks. TPB memperkembangkan TRA dengan memasukkan faktor kawalan 
tingkah laku, menjadikannya lebih holistik dan komprehensif dalam menganalisis dan meramalkan 
tingkah laku.  

TPB bukan sahaja mempertimbangkan pandangan individu terhadap tingkah laku dan 
persepsi orang lain, tetapi juga mengukur sejauh mana individu merasakan mereka mempunyai 
kawalan ke atas pelaksanaan tingkah laku tersebut. Dengan menggabungkan konstruk daripada 
TRA dan menambah faktor kawalan tingkah laku, TPB memberikan pemahaman yang lebih 
menyeluruh tentang faktor yang mempengaruhi niat dan pelaksanaan tingkah laku manusia. Om 
(2018) menekankan kepentingan promosi dalam konteks ekonomi Islam khususnya dalam SWJ. 
Beliau percaya promosi yang berkesan dapat menyampaikan maklumat tentang faedah dan objektif 
wakaf kepada masyarakat seterusnya dapat meningkatkan penyertaan dan sumbangan. Kajian ini 
juga bertujuan untuk mengkaji kesan promosi terhadap niat guru menyertai SWJ. Penyelidik 
menyambut saranan pengkaji lepas Trifiletti et al., (2022) mencadangkan agar model TPB 
diperhalusi dengan memasukkan elemen promosi untuk kajian masa hadapan. 

Teori TPB telah diuji dalam pelbagai kajian berkaitan wakaf, pembelian dalam talian, dan 

 
 
 
        Pemboleh Ubah Bebas                Pemboleh Ubah Bersandar 

Niat Tingkah Laku 

Sikap 

Norma Subjektif 
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keusahawanan. Contoh kajian termasuk peruntukan wakaf dalam talian dan kesedaran wakaf tunai 
di Terengganu oleh Chaerunnisa & Kasri (2020) dan Zulkiflee et al., (2015). TPB juga telah 
digunakan dalam kajian niat tingkah laku membeli-belah dalam talian di Vietnam (Lee Shyh-
Hwang et al., 2010), niat keusahawanan di Yaman (Al-Jubari, 2019), dan tingkah laku pengguna 
terhadap alternatif makanan pertanian di Itali (Giampietri et al., 2018). Kajian ini menyumbang 
kepada pemahaman tentang faktor yang mempengaruhi niat dan tingkah laku dalam konteks yang 
berbeza, mengesahkan keberkesanan TPB sebagai rangka kerja teori yang luas dan relevan 
menjelaskan niat dan tingkah laku manusia. 

Kerangka model kajian adalah set teori yang menerangkan hubungan antara set dengan 
fenomena. TPB membimbing analisis  ke arah penentuan  pemboleh ubah kajian yang perlu 
dipertimbangkan. Hubungan antara sikap, norma subjektif, kawalan tingkah laku dan promosi 
sebagai pemboleh ubah bebas dan niat menyertai SWJ sebagai pemboleh ubah bersandar seperti 
yang ditunjukkan pada rajah 2. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Rajah 2 Model Kajian TPB oleh Icek Ajzen (1991) 
 
DAPATAN 
 
Merujuk kepada Jadual 1.4, nilai kebolehpercayan alfa Cronbach instrumen kajian soal selidik set 
rintis guru bagi konstruk kawalan tingkah laku  (α= 0.85), niat (α=0.93), norma subjektif (α= 0.96), 
promosi (α=0.94), dan sikap (α=0.94) melepasi nilai minimum melebihi 0.60. Konstruk niat, 
norma subjektif, promosi dan sikap pada tahap sangat baik (very good reliability). Manakala 
konstruk kawalan tingkah laku pada tahap stabil (stability coefficients).  
 

Jadual 1.4  Analisis Kesahan Dalaman Soal Selidik Guru (Kajian Rintis Guru) 
Analisis Ujian Rintis N=100  

Konstruk Bilangan 
Item 

Nilai Alfa 
Cronbach 

Kebolehpercayaan 
Komposit (AVE) 

Nilai Rho-a 

Kawalan Tingkah Laku 3 α =.85 0.77 0.86 

Niat 3 α =.93 0.87 0.93 
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Norma Subjektif 5 α =.96 0.87 0.97 

Promosi 7 α =.94 0.73 0.94 

Sikap 4 α =.94 0.84 0.94 

 
Keputusan kesahan menumpu kebolehpercayaan komposit ditunjukkan dengan nilai 

Average Variance Extracted (AVE) bagi pemboleh ubah kajian, analisis deskriptif mendapati 
bahawa pemboleh ubah kawalan tingkah laku dengan nilai AVE= 0.86, norma subjektif  dengan 
nilai AVE= 0.97,  promosi dengan nilai AVE=0.94, sikap dengan nilai  AVE= 0.94 dan niat dengan 
nilai AVE=0.93. Fornell & Larcker (1981), mendapati sesuatu pemboleh ubah dianggap sah jika 
ia memenuhi tiga kriteria utama. Pertama, semua item individu perlu mendapatkan nilai yang 
melebihi 0.7. Kedua, nilai kebolehpercayaan komposit tidak boleh kurang daripada 0.8. Ketiga, 
nilai Average Variance Extracted (AVE) juga perlu melebihi 0.5. Dalam kajian rintis ini kedua-
dua nilai alfa Cronbach dan nilai kesahan komposit melepasi tahap yang telah ditentukan. Maka, 
instrumen kajian  rintis ini dikekalkan dan boleh digunakan dalam kajian sebenar seperti rajah 3. 
 

 
Rajah 3  Nilai  Alfa Cronbach Setiap Pemboleh Ubah 

 
Bagi mengesahkan kebolehpercayaan pemboleh ubah, ujian dalaman model dijalankan untuk 

menilai kebolehpercayaan struktur pemboleh ubah eksogen dan endogen. Ujian ini melibatkan 
pemerhatian “Loading factor” (LF), di mana jika nilai LF melebihi 0.5, model dianggap sah 
(Sarstedt et al., 2022). Berdasarkan kepada rajah 4 di bawah, kesemua nilai “Loading factor” 
menunjukkan nilai yang melebihi 0.5. Oleh itu, dari penilaian tersebut, dapat disimpulkan bahawa 
model dalaman layak untuk diteruskan ke peringkat seterusnya. 
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Rajah 4 Nilai  Loading Factor 

 
Niat Menyertai Saham Wakaf Johor (SWJ) 
 
Keputusan  kajian menunjukkan niat guru menyertai SWJ berada pada tahap sederhana tinggi 
dengan nilai min adalah 3.89 seperti yang ditunjukkan pada jadual 1.5. Ini menunjukkan guru 
positif dan minat terhadap SWJ. 
 

Jadual 1.5 Niat Guru Menyertai Saham Wakaf Johor 
No. Item/Soalan Min Sisihan Piawai 
1 Saya akan menyertai Saham Wakaf  Johor pada masa hadapan. 3.84 0.745 
2 Saya berhasrat untuk menyertai Saham Wakaf Johor  pada masa 

hadapan. 
3.91 0.776 

3 Saya mempunyai rancangan untuk menyertai Saham Wakaf Johor  
pada masa hadapan. 

3.91 0.776 

 Purata Keseluruhan 3.89 0.766 
 

Jadual 1.6 Keputusan Pengujian Hipotesis 
Pemboleh Ubah Original 

Sampel 
Sampel 
Mean 

Standard 
Deviatian 

T 
Statistics 

P 
Value 

Keputusan 
Hipotesis 

Sikap->Niat 0.717 0.710 0.084 8.494 0.000 Diterima 
Norma Subjektif->Niat 0.210 0.209 0.077 2.720 0.007 Diterima 
Kawalan Tingkah Laku->Niat -0.047 -0.043 0.105 0.443 0.658 Ditolak 
Promosi->Niat 0.058 0.057 0.080 0.718 0.473 Ditolak 

 
Jadual 1.6 menunjukkan dua faktor iaitu sikap dan norma subjektif terbukti secara empirikal 
mempunyai hubungan yang signifikan dengan niat guru menyertai SWJ, dengan nilai p=0.000 dan 
p=0.007. Manakala dua faktor lain iaitu kawalan tingkah laku dan promosi terbukti secara 
empirikal tidak mempunyai hubungan signifikan dengan niat guru menyertai SWJ, dengan nilai 
p=0.658 dan  p=0.473. Dengan demikian, dapatan ini memberi keputusan kepada hipotesis-
hipotesis berikut: 
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H1:  Terdapat hubungan yang positif di antara sikap dengan penyertaan Saham Wakaf  
        Johor - diterima 
H2:  Terdapat hubungan yang positif di antara norma subjektif dengan penyertaan wakaf  
        tunai - diterima 
H3:  Terdapat hubungan yang positif di antara  kawalan tingkah laku dengan penyertaan  
        Saham Wakaf Johor - ditolak. 
H4:  Terdapat hubungan yang positif di antara  promosi dengan penyertaan Saham Wakaf  
        Johor - ditolak. 
 
 
PERBINCANGAN 
 
Hasil kajian menunjukkan nilai min yang sederhana tinggi bagi niat guru untuk menyertai SWJ, 
dengan nilai min sebanyak 3.89, menandakan kesediaan dan keinginan yang signifikan dalam 
kalangan guru untuk terlibat dalam inisiatif ini. Kesedaran yang meningkat dan penerimaan 
terhadap konsep wakaf tunai, khususnya SWJ, mungkin menjadi faktor utama yang menyebabkan 
penilaian niat ini berada pada tahap sederhana tinggi. Dapatan kajian ini menepati Mohd Zain et 
al., (2019) mengakui bahawa terdapat hubungan yang signifikan antara keikhlasan dengan niat 
seseorang dalam konteks berwakaf tunai. Guru mungkin memahami nilai-nilai sosial dan 
keagamaan yang terkandung dalam konsep ini, serta kesan positifnya terhadap pembangunan dan 
kesejahteraan ummah.  

Selain itu, komitmen terhadap kesejahteraan ummah juga mungkin menjadi dorongan utama 
bagi guru, dengan SWJ dipandang sebagai salah satu cara yang efektif untuk menyokong secara 
aktif dalam pembangunan masyarakat. Keyakinan terhadap keberkesanan inisiatif ini, pengaruh 
norma sosial, dan sokongan dari institusi seperti sekolah dan organisasi profesional juga turut 
memainkan peranan penting dalam membentuk niat guru untuk menyertai SWJ. Dengan demikian, 
harapan bahawa SWJ akan terus mendapat sokongan yang tinggi dari kalangan guru, memberikan 
optimisme dalam usaha untuk mewujudkan kemakmuran dan kesejahteraan umum di negeri Johor. 
Dapatan empirikal yang menunjukkan faktor sikap dan norma subjektif mempunyai hubungan 
yang signifikan dengan niat guru untuk menyertai SWJ menunjukkan betapa pentingnya 
pemahaman dan penerimaan masyarakat terhadap konsep wakaf tunai dalam Islam. Sikap positif 
terhadap SWJ menunjukkan kesedaran dan keinginan untuk mengambil bahagian dalam sistem 
ekonomi Islam yang berteraskan nilai-nilai murni dan keadilan sosial. Ini dibuktikan oleh  
Lydiawaty (2020) menunjukkan wujud sikap yang signifikan terhadap niat mewakafkan wang 
tunai dalam kalangan pelajar KUIPSAS. 

Dalam konteks ekonomi Islam, SWJ memberikan peluang kepada individu untuk 
menyumbang dari segi kewangan kepada pembangunan dan kesejahteraan ummah di negeri Johor. 
Melalui pemilikan saham dalam SWJ, individu dapat secara langsung memperoleh manfaat dari 
pertumbuhan ekonomi yang berlandaskan prinsip-prinsip Islam, seperti keadilan, keadilan sosial, 
dan ketidakmampanan. Hal ini memberi peluang kepada masyarakat untuk berinvestasi dalam 
pelbagai sektor ekonomi yang bermanfaat bagi pertumbuhan dan kemakmuran bersama. 
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Selain itu, norma subjektif yang menggalakkan atau memberi sokongan daripada masyarakat 
terhadap SWJ dapat mengukuhkan penglibatan individu dalam inisiatif ini. Ini selaras dengan 
prinsip ekonomi Islam yang menggalakkan penglibatan aktif masyarakat dalam aktiviti ekonomi 
yang memberi manfaat kepada semua pihak. Dapatan ini disokong oleh Nuryanti et al., (2023) 
yang membuktikan norma subjektif berkorelasi positif dengan niat untuk melakukan tingkah laku 
tertentu khususnya dalam konteks berwakaf dalam kalangan komuniti Muslim di Malaysia 

Walaupun faktor kawalan tingkah laku dan promosi tidak mempunyai hubungan yang 
signifikan dengan niat guru untuk menyertai SWJ, namun pentingnya strategi yang lebih berkesan 
dalam mempromosikan dan memperkenalkan SWJ kepada orang ramai tidak boleh diabaikan. Dari 
perspektif ekonomi Islam, ini menekankan kepentingan pendekatan menyeluruh yang mengambil 
kira faktor psikologi dan sosial dalam mereka bentuk dan melaksanakan inisiatif ekonomi yang 
berkesan. 

Dalam konteks kesejahteraan rakyat di negeri Johor, SWJ berpotensi memberi pelbagai 
manfaat. Melalui sumbangan wang tunai yang dibuat oleh individu, SWJ boleh digunakan untuk 
membiayai pelbagai projek pembangunan sosial, ekonomi dan pendidikan yang bertujuan untuk 
meningkatkan kebajikan umum di negeri Johor. Ini termasuk pembiayaan untuk pendidikan, 
pembangunan infrastruktur, bantuan kebajikan, dan banyak lagi, yang boleh memberi kesan yang 
berkekalan kepada masyarakat setempat. 

Dengan mengaitkan konsep SWJ dengan ekonomi Islam dan kesejahteraan ummah di negeri 
Johor, dapat dilihat bahawa inisiatif ini bukan sahaja memberi peluang kepada penglibatan 
masyarakat dalam ekonomi Islam yang mempunyai prinsip keadilan dan kemakmuran, tetapi juga 
menjadikan sumbangan yang besar dalam meningkatkan kehidupan dan masa depan masyarakat 
Johor keseluruhannya. 
 
 
KESIMPULAN 
 
Skim SWJ adalah inisiatif yang dicadangkan oleh MAINJ untuk menggalakkan umat Islam di 
negeri Johor agar melibatkan diri dalam amal ibadah wakaf dalam rutin harian mereka. Ia adalah 
suatu bentuk pelaburan saham yang mudah dengan hanya serendah RM10 seunit, yang setiap 
individu Muslim boleh memiliki dan mewakafkannya kepada MAINJ. Tujuannya adalah untuk 
menyokong pembangunan ekonomi dengan manfaat yang akan diberikan kepada komuniti umat 
Islam. SWJ bukan sahaja instrumen keagamaan, tetapi juga mekanisme yang mampan untuk 
pembangunan ekonomi dan kebajikan sosial, mencerminkan komitmen Islam terhadap keadilan 
dan kelestarian. Penyertaan  guru dalam wakaf tunai di Johor mewujudkan impak jangka panjang 
dengan meningkatkan kesedaran dan penglibatan masyarakat, dan guru sebagai pelabur aktif boleh 
menjadi pencetus penting untuk meningkatkan pemahaman tentang peranan wakaf dalam 
pembangunan mampan.  
 Dari segi kesejahteraan ummah, SWJ membawa pelbagai manfaat, termasuk pembiayaan 
untuk pelbagai projek pembangunan sosial, ekonomi, dan pendidikan yang bertujuan untuk 
meningkatkan kesejahteraan masyarakat setempat. Dengan mengaitkan inisiatif ini dengan 
prinsip-prinsip ekonomi Islam, SWJ juga mempromosikan keadilan, keadilan sosial, dan 
penyertaan aktif guru dalam pembangunan ekonomi yang berteraskan nilai-nilai keagamaan. 
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Secara keseluruhannya, SWJ tidak hanya memberi peluang kepada guru untuk terlibat dalam 
ekonomi Islam yang berkembang, tetapi juga menyumbang kepada pembangunan dan 
kesejahteraan ummah di Negeri Johor secara menyeluruh. Oleh itu, kesedaran, sokongan, dan 
keterlibatan aktif masyarakat sangat penting dalam menjayakan inisiatif SWJ untuk meningkatkan 
kesejahteraan dan kemakmuran bersama. 
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